Su sitio web es un embudo de ventas Embudo de vinculacién

Tenga presente que su audiencia esta categorizada

primariamente en base a sus

necesidades/carencias/problemas organizados por perfil

demogréfico y psicodemografico y segun el punto del

ciclo de compra en el que se encuentran {lo cual

determina su comportamiento en su sitio web). Su

objetivo por tanto debe ser asegurar que cada elemento

de su sitio web persuada a los visitantes del mismo a

realizar las acciones que llevan a cumplir sus objetivos

{conversion). jMantenga un flujo continuo de visitantes a

través de su embudo de ventas!. Controle y mida sus

resultados para asegurar que todos sus esfuerzos se traducen en beneficios en su cuenta de
resultados. Recuerde que cada clic en su sitio web es un paso hacia una conversion. La
satisfaccidon de un visitante con cada clic en su sitio web deberia ir construyendo confianza
hasta que alcance el ultimo clic que lo convierte en un cliente.






