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No necesito la tecnología, no 
necesito Internet, no veo las 
ventajas que ofrece

No invertir en tecnología aleja a la 
empresa del mercado. España trata 
de avanzar posiciones en el uso de 
las TIC (En el indicador  UE para la 
Sociedad de la Información y del 
Conocimiento tenemos en 2009 la 

Mi negocio funciona sin 
necesidad de gastar dinero 
en programas ni  
ordenadores
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Conocimiento tenemos en 2009 la 
posición “12”. Sin embargo, en 
Desarrollo Tecnológico retrocedemos  
en 2009 a la posición “34” habiendo 
estado en 2008 en la posición “31” 
de 134 países evaluados). 

No necesito el comercio 
electrónico y además es 
inseguro

El marco legal es la ley 34/2002 
11/julio de Servicios de la Sociedad 
de la Información y de Comercio 
Electrónico, las transacciones con 
bancos son seguras. La UE y 
España impulsan el e-Business.

Existe fraude y delincuencia 
informática tal como aparece 
en los medios de comunicación  
(hay una clara incertidumbre 
en el marco legal)



���������	
�	�
����� ���
������� ���
�
�

La tecnología es cara La tecnología bien utilizada no es 

un gasto sino una inversión, 
amortizable, con posibilidad de 
acceder a  subvenciones del 
estado y CC. AA. Imprescindible 
para aumentar la productividad  

Además de cara, genera 
gastos, personas que la 
dominen, inversiones en 
formación, equipos y 
aplicaciones software
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para aumentar la productividad  
de la empresa en cualquier sector 
empresarial.

No necesito Internet en mi 
negocio porque  mis productos 
no son de venta masiva y mis 
servicios tan específicos que 
sólo capto clientes mediante 
referencias  de mi base de 
clientes (boca a oreja)

Todos los días aparecen nuevas 
formas de negocio por Internet y 
de vender online. Productos de 
consumo general e intangibles son 
idóneos, pero  “informar” también 
atrae clientes y refuerza la imagen 
de la empresa.

No tengo los productos 
apropiados para pensar en 
la posibilidad  de utilizar 
Internet como canal de 
Venta (veo problemas 
logísticos,  poca relación 
precio volumen, vendo 
intangibles)
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Todavía tiene poca repercusión 
en  la cifras de negocio de una 
empresa, las ventas por Internet 
en España

Internet cuenta con muchos 
usuarios y compran cada vez más  
con transacciones seguras. En 
2006 se logró una cifra de negocio 
de 152 mil millones de euros en 
Europa. Hay mucha gente que 

Está claro que lo que más se 
vende por Internet son los 
artículos relativamente 
baratos. Unos pocos Euros. 
El usuario no arriesga su 
dinero en Internet (alta 
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Europa. Hay mucha gente que 
antes de comprar en la tienda 
tradicional “investiga “por Internet

El grueso de las empresas 
españolas todavía no operan  en 
Internet. Sólo tienen páginas para 
información, a excepción, claro, 
de las multinacionales

El 88% de la Pyme tiene acceso a 
Internet, el 49% dispone de Web, el 
17% compra y el 3% vende. El 96% de 
las empresas usa Internet para buscar 
información,  32% para observar el 
mercado, 31% para formación, el 24% 
de las personas de 65 a 74 años ha 
comprado por Internet en 2007

Veo muchas Webs de 
empresas españolas sin 
actualizar y que no dicen 
nada. También, escucho 
que los que invierten en 
Webs no obtienen los 
ingresos esperados

dinero en Internet (alta 
desconfianza e inseguridad)



“Aunque la mayoría de la gente está familiarizada con Internet, 
pocos conciben hasta que grado transformará los paisajes 
sociales, económicos y políticos de nuestra sociedad. 
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sociales, económicos y políticos de nuestra sociedad. 
Con el tiempo, Internet reemplazará al teléfono y televisión de la 
misma manera que el <procesador de textos>  reemplazó a la 
máquina de escribir”



Ya es observable que …
� Las empresas están comprando sus materias primas, maquinarias e insumos a 

través de Subastas por Internet.
� Los concesionarios de vehículos y grandes marcas están ofreciendo sus productos 

nuevos y semi-nuevos a través de Internet.
� Las empresas están economizando tiempo y dinero capacitando a sus empleados a 
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� Las empresas están economizando tiempo y dinero capacitando a sus empleados a 
través de plataformas de e-learning vía Internet. Hay varias promociones de 
profesionales educados en el mundo virtual.

� Las aerolíneas y los hoteles están ofreciendo ofertas turísticas directamente en su  
página Web.

� La Administración ofrece cada vez más servicios a la empresa directamente vía 
Internet.

� La factura electrónica y los certificados digitales en 2010 serán obligatorios para 
facturar a Organismos Oficiales.

� La UE en 2009 aprobó una directiva que apoya a la Pyme europea y su expansión 
en Internet a través de tiendas virtuales online



WSI
Líderes en Soluciones Internet que funcionan.
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WSI y WSI drivebiz invierten en nuevas tecnologías de Internet para mantener un liderazgo en esta industria y acercar las TIC a la 
PYME a  unos costes razonables. Tiene alianzas estratégicas con los gigantes tecnológicos del sector.



Somos más de 1.500 Consultores en 87 países. Así como usted necesita a un 
abogado o a un asesor fiscal, en Internet usted necesita a un consultor …

… que esté certificado y especializado, que le proporcione servicios y soluciones  
para satisfacer sus necesidades …
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… un socio que ponga a su alcancea su alcance un equipo completo de 
profesionales para trabajar en la soluciónla solución apropiada para su 
empresa.



�NO hacemos lo mismo que un diseñador de páginas Web … 

…  desarrollamos lo que usted necesita para acelerar sus operaciones de su 
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… una Web es para nosotros una herramienta de marketing que 
permite recibir tráfico seleccionado de Internet y que interactúa con 
los visitantes como un comercial, las 24h del día, para convertirlos en 
clientes.

…  desarrollamos lo que usted necesita para acelerar sus operaciones de su 
negocio, mejorar su rentabilidad, ampliar su base de clientes, mejorar sus sistemas 
de comunicación, diferenciarse de su competencia, …



� Soluciones Internet Integrales
� Mejoras de Web existentes
� Soluciones para implantar 

Enseñanzas a Distancia
� Generación de Tráfico/Visitantes,  

� Soluciones de Comercio Electrónico, 
Tiendas Virtuales

� Soluciones con Base de Datos
� Gestión de Documentos, Catálogos 

Virtuales de Productos

Si lo necesita, tenemos ...
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� Generación de Tráfico/Visitantes,  
tareas de Mantenimiento Web

� Hosting seguros y Dominios 
� Sistemas de Encuestas para medir la 

satisfacción de cliente
� Campañas de E-mail Marketing
� Desarrollos de Intranet y Extranet
� Formación y Soporte Tecnológico

Virtuales de Productos
� Marketing y Publicidad en Internet
� Logotipos y Soluciones Audiovisuales  

para Empresas
� Backup de Información Sensible, 

Salvaguarda y Recuperación
� Consultoría de negocio
� Consultoría de diagnóstico TIC

Hemos entregado miles de soluciones a medida exitosas — en diferentes sectores industriales y diferentes países. 



� Refleje la razón de ser de su negocio.
� Sea reconocida en su mercado objetivo.
� Le permita ampliar la base de clientes.
� Le permita mejorar la comunicación con sus clientes.

… para que su Solución Internet …
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� Le permita mejorar la comunicación con sus clientes.
� Le permita educar e informar a sus clientes.
� Y mucho más



Con WSI invertirá en publicidad efectiva …
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Los anuncios por Internet tienen un efecto inmediato en la audiencia , a un coste bajo y medible

Las campañas de marketing están siendo 
más efectivas en Internet que en los 
medios de comunicación tradicionales.



Siga la evolución del uso de su Web, 

Con WSI mejorará la usabilidad de su Web …
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Le ayudaremos a interpretar la información y a decidir las correspondientes acciones correctoras. 

Siga la evolución del uso de su Web, 
compruebe la efectividad de los 
contenidos, compruebe la eficacia de 
su campaña de marketing, verifique si 
está llegando a su público objetivo …
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� Porque se desarrollan bajo premisas tecnológicas y gráficas sin tener en 

cuenta la estrategia y los objetivos de negocio de la empresa.
� Porque no mejora la comunicación con los visitantes ni disponen de un 

proceso que los convierta a clientes.
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� Porque nadie las mantiene, los contenidos pierden valor para el visitante y no 
llega al público objetivo; la Web envejece.

� Porque se transforma en un gasto ante la imposibilidad de medir el retorno de 
la inversión.

� Porque ignoran las estrategias de marketing y publicidad de Internet, 
condenándola a estar abierta al público, en un callejón que nadie conoce.

� Porque no están asistidas por profesionales que implanten una sistemática de 
ajuste y acercamiento a los objetivos buscados.



El ABC para el éxito en Internet …

Avanzada Tecnología
Uso correcto de la tecnología y un 
esmerado diseño gráfico orientado a 
reforzar la imagen corporativa y atraer 
clientes nuevos. Todo alineado a los 
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ConversiónBúsqueda Fácil

clientes nuevos. Todo alineado a los 
objetivos empresariales definidos para 
Internet.

Una Web Marketing adecuada y bien 
mantenida, apoyada con campañas de 
publicidad y marketing on-line, optimizada para 
motores de búsqueda. El un cliente nos busca 
nos encontrará fácilmente.

Los contenidos y la información de la Web están 
diseñados para que el visitante siga un proceso 
de visita para informarlo y convertirlo en cliente. 
Una presentación atractiva, útil, interactiva, 
única.



CASO REAL : COMPAÑÍA PARTNERS HEALTH SYSTEMS INC. 
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GRACIAS POR CONFIAR EN 
WSI drivebiz
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